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O spojrzeniu na polski rynek z perspektywy integratora, ograniczonej skali realizacji projektow
cyfrowej transformacji, wspotpracy z Dell Technologies i innymi wiodgcymi dostawcami
technologii, a takze o synergii obszaru IT oraz rozwigzan multimedialnych wspierajacych istotne
procesy biznesowe, nowosciach na rynku Digital Sighage oraz otwarciu howego showroomu
mowig Cyprian Dominiak, dyrektor Dziatu AV/DS oraz Pawet Wypijewski, dyrektor sprzedazy do
sektora publicznego w Statim Integrator.

Dostosowujemy

rozwigzania

do potrzeb konkretnych
klientow i specyfiki ich biznesu

Opierajac si¢ na naszych
doswiadczeniach, zapew-
niamy klientom dodat-
kowe wsparcie w innych
obszarach, takich jak Di-
gital Signage i rozwiaza-
nia wideokonferencyjne.
Obszary tradycyjnego IT
oraz nowoczesnych roz-
wigzan multimedialnych
mocno sie uzupetniaja.
Wystepuije efekt synergii,
co czyni nas wyjatlkowy-
mi w obu branzach.

Cyprian Dominiak, dyrektor
Dziatu AV/DS w Statim
Integrator

N Czy 2018 rok byt dla Paristwa udany?

Pawet Wypijewski (P.W.): Z powodzeniem zreali-
zowalismy wiele projektéw, a obroty z tych, ktére
przeprowadziliSmy wspélnie z naszym gtéwnym
partnerem technologicznym — Dell Technologies
—zwiekszyliSmy prawie dwukrotnie. Duza cze$¢ na-
szych przychodéw pochodzi z dwdch segmentéw
rynku. Pierwszy, to administracja publiczna i sze-
roko pojety rynek zaméwien publicznych. Drugi to
klienci zwigzani z branza przemystu wytwérczego.
Nasze wyniki posrednio $wiadcza tez o tym, ze ad-
ministracja publiczna wydaje coraz wieksze srodki
na T, za$ branza produkcyjna ma wiele zaméwien.
Pozwala to na inwestycje w nowe technologie.
Oczywiscie jesteSmy otwarci na wspétprace ze
wszystkimi klientami, jednak ze wzgledu na nasze
dotychczasowe doswiadczenia oraz umiejetnosci
zrealizowania wielomilionowych zaméwien pub-
licznych, to w tych dwéch branzach czujemy sie
najlepie;j.

N Jakie czynniki napedzajg inwestycje w IT na
polskim rynku?
P.W.: Ros$nie swiadomosé, ze srodowisko IT musi
rozwijaé sie wraz z rozwojem dziatalnosci bizne-
sowej, bo inaczej cata firma nie bedzie w stanie
skutecznie odpowiadac na rosnace potrzeby i wy-
magania rynku. W niektérych organizacjach tego
typu inwestycje zostaty do$¢ dawno zaniechane
i dzi$ te opdZnienia czesto sie mszcza, co skutkuje
znaczacymi ograniczeniami dla rozwoju biznesu.
Niezaleznie od branzy, klienci zastanawiajg sie,
w jaki spos6b optymalizowad koszty srodowiska IT.

W efekcie, widzimy bardzo duze zainteresowanie
chmurg obliczeniowa i generalnie kupowaniem
rozwigzan IT w modelu ustugowym. Realizowane
sg tez projekty majace na celu uproszczenie infra-
struktury IT, a tu $wietnie sprawdzajg sie rozwig-
zania hiperkonwergentne.

Z jednej strony trafiamy na klientéw, ktdrzy przy
przychodach przekraczajacych 100 mln zt rocznie
opieraja swoj biznes na serwerowni, ktérej wypo-
sazenie jest warte nie wiecej niz 10 tys. zt. Z drugiej
—mamy do czynienia z klientami o duzo mniejszej
skali dziatania, ktérzy swiadomie inwestujg w in-
frastrukture IT i potrafig zainwestowac znaczne
$rodki, aby zoptymalizowacd procesy biznesowe
oparte na nowych technologiach. Firmy takie chet-
nie odchodzg od tradycyjnych modeli wdrazania
IT, widzac w takich zmianach zZrédto oszczednosci.

N Co wyréznia oferte Statim Integrator na tle
innych integratoréw rozwiazan Dell Techno-
logies?

PW.: Wspétpracujemy z najwigkszym na $wiecie
producentem rozwigzan IT — Dell Technologies,
w praktycznie wszystkich obszarach oferty. Do-
starczamy klientom wysokiej jakosci, sprawdzone
produkty lub gotowe rozwigzania. Niezaleznie czy
jest to stacja robocza, serwer, macierz czy kom-
pleksowo wyposazone Data Center. W tak szerokim
portfolio znalezli§my réwniez naszg nisze — rozwig-
zania sieciowe i systemy Open Networking.

Cyprian Dominiak (C.D.): Opierajac sie na naszych

doswiadczeniach, zapewniamy klientom dodatko-



we wsparcie w innych obszarach, takich jak Digital
Signage i rozwigzania wideokonferencyjne. Obsza-
ry tradycyjnego IT oraz nowoczesnych rozwigzan
multimedialnych mocno sie uzupetniajg. Wyste-
puje efekt synergii, co czyni nas wyjatkowymi
w obu branzach.

N Co wyréznia na rynku rozwiazania Dell Tech-
nologies?

PW.: Zdecydowanie jest to komplementarnosé
oferty, wysoki poziom serwisu, a takze przewidy-
walnos¢ strategii rozwoju oferty i zasad wsp6t-
pracy. Dziatajgc w branzy IT od wielu lat, moge
powiedzieé, ze w przypadku rozwigzar IT obstuga
posprzedaznaigwarancyjna ma ogromne znacze-
nie. Dell Technologies zapewnia serwis na najwyz-
szym poziomie. Poza tym, ma zesp6t fachowcéw,
z ktdrym bardzo dobrze sie wspétpracuje.

N Z jakimi innymi dostawcami technologii IT na

co dzien Paristwo wspétpracujg?
P.W.: Poza Dell Technologies, jest to tez VMware.
Poszerzamy réwniez wspétprace z Microsoftem.
Grono naszych partnerdéw jest jednak szersze. Ofe-
rujemy takze rozwigzania HPE i Lenovo. Mamy tez
prawo kupowac niektére rozwigzania poprzez Dell
Technologies jako produkty OEM. Takie podejscie
jest bardziej optacalne dla naszych klientéw. Po-
nadto zapewniamy pojedynczy punkt wsparcia dla
nich. W ramach jednej oferty mozemy dostarczyé
serwery Dell, oprogramowanie wirtualizacyjne,
system operacyjny i aplikacje biznesowe. Na po-
trzeby klientéw jeste$my w stanie zbudowac sro-
dowiska hybrydowe, taczace lokalng infrastruktu-
re u klienta z ustugami chmurowymi oferowanymi
m.in. przez Microsoft.

N Czy podczas rozmoéw z klientami sg Paristwo
w stanie podpowiedzied, jakie dziatania pod-
ja¢, aby obszar IT mégt funkcjonowac lepiej?

P.W.: Oczywiscie, to nasz priorytet! Audyt jest na-
turalnym elementem naszego procesu sprzedazy.
Jako integrator jeste$my w stanie podpowiedzie¢,
w jaki sposéb efektywnie inwestowac w IT. Dora-
dzamy, projektujemy i wdrazamy. Jestesmy réwniez
posrednikiem w zakresie ustug finansowych ofe-
rowanych przez Dell Financial Services. Pozwalaja
one finansowac inwestycje w nowe rozwigzania IT
na bardzo preferencyjnych warunkach.

N Jakim klientom mozecie zapewni¢ wsparcie
w obszarze nowoczesnych multimediéw?
C.D.: )esli chodzi o rozwigzania audio-wizualne, to
bardzo dobrze czujemy sie w sektorze retail. No-
woczesne systemy multimedialne wymagaja pro-
fesjonalnego zespotu specjalistéw — mamy dziat
wdrozen, utrzymania i wsparcia. Wbrew pozorom,
systemy Digital Signage to takze infrastruktura IT.
Nasze prawie 25-letnie do$wiadczenie pozwala na
kompleksowy wybér sprawdzonych, niezawodnych
iskalowalnych urzadzen. Szerokie portfolio zado-
wolonych klientdw potwierdza nasze kompetencje,

m.in. dla LPP realizujemy wdrozenie systemu Digi-
tal Signage na terenie catej Europy.

N Jakie rozwigzania oferujecie?

C.D.: Najlepsze, dostepne na rynku. Od wielu lat
uczestniczymy w targach branzy AV oraz DS, od-
wiedzamy fabryki w Chinach, poddajemy rygory-
stycznym testom oferowany sprzet i analizuje-
my jego parametry. Tylko najlepsze rozwigzania
sygnujemy wtasng marka xLEDpro. Ten atrybut
gwarantuje najwyzszg jakos$¢ obrazu, sprawnosé
energetyczng oraz — co najwazniejsze — bezawaryj-
na prace. Zawsze staramy sie dopasowac najlepsze
rozwigzanie do potrzeb konkretnego klienta oraz
specyfikijego biznesu. Na pierwszym miejscu sta-
wiamy jako$¢ za konkurencyjng cene. Skutecznos¢
naszego podejscia potwierdzajg nasze referencje
i projekty zrealizowane w ostatnich kilku latach.

N Jakie nowosci pojawia sie niebawem na rynku
Digital Signage?
C.D.: Nowinek jest bardzo duzo, zwtaszcza w ob-
szarach Internet of Things oraz Augmented Rea-
lity. Jednakze wiele z nich zachwyca na krétki czas
i szybko znika. My szukamy tych rozwigzan, ktére
faktycznie znajduja zastosowanie w profesjonal-
nych systemach i dzieki temu utrzymajg sie na
rynku dtuzej. Juz dzi$ dostepne sg np. kurtyny prze-
zierne, transparentne monitory OLED czy hologra-
my. Znajac ich techniczne ograniczenia, mozemy
w petni Swiadomie proponowac je w innowacyj-
nych projektach. Przyktadowo, kurtyna przezierna
moze by¢ zamontowana w wystawie sklepowe;j.
Dzieki temu witryna jest nadal transparentna i po-
nadto stwarza nowe mozliwosci marketingowe.
Zastosowanie standardowych modutéw LED lub
monitoréw radykalnie ograniczytoby mozliwos¢
kontaktu personelu z niezdecydowanym klientem.

N Niebawem otwieraja Paristwo nowe biuro...
C.D.: Zadecydowalismy o stworzeniu biura, w kté-
rym pojawi sie mozliwos$é zapoznania sie z nasza
ofertg w realnym srodowisku pracy. Nowy sho-
wroom bedzie gotowy w lipcu br. Zostanie kom-
pleksowo wyposazony we wszystkie niezbedne
systemy — nagtosnienie warszawskiej firmy Pho-
nomedia, z ktérg wspétpracujemy od lat; system
dystrybucji obrazu oraz centralnego sterowania
Kramer; a przede wszystkim wszelkiego rodzaju
ekrany, w tym ekrany LED oferowane pod nasza
marka xLEDpro.

Kazdy klient, ktéry odwiedzi nasz showroom,
bedzie w stanie samodzielnie przetestowac naj-
nowszg technologie potrzebng mu w miejscu
pracy — w sali konferencyjnej, biurze czy w salo-
nie odziezowym. Nowy showroom udostepnimy
tez m.in. na potrzeby szkolen i konferencji dla
naszych partneréw. Bedzie to réwniez Swietna
okazja, aby zaprezentowac potencjalnym klien-
tom rozwigzania AV i DS oferowane przez zespét
Statim Integrator.

Niezaleznie od bran-
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